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 1-   Présentation de MICRODATA  

 

Microdata est un fournisseur de solutions à base d’équipements informatiques et réseaux, de 

logiciels et de services associés. Sa base de clientèle est principalement constituée des grands 

comptes : les banques et sociétés d’assurance, les administrations, les offices, les filiales de 

multinationales, ainsi que les grandes entreprises marocaines. 

La société, fondée en 1991, a vocation à fournir et intégrer, dans des environnements informatiques 

standards tous matériels, logiciels de base, logiciels réseaux, systèmes d’exploitation, solutions de 

sécurité, applicatifs et offrir des services d’accompagnement et de support. 

Microdata s’appuie sur des partenariats avec des fabricants technologiques et leaders mondiaux, 

innovants et reconnus pour la qualité de leurs produits, tels que : Dell Technologies, HP Inc., 

Lenovo et Microsoft, auprès desquels l’entreprise s’approvisionne directement. 

L’offre de Microdata 
 

Microdata propose à ses clients des solutions complètes, afin d’adresser au mieux leurs besoins de 

déploiement d’infrastructures. Il s’agit principalement de: 

 D’équipements informatiques : PC, serveurs, matériels de stockage, de sauvegarde et 

d’archivage, imprimantes, accessoires et consommables ; 

 D’équipements réseaux : routeurs, commutateurs, firewalls ;  

 De logiciels: 

- Les principales solutions Microsoft : les systèmes d’exploitation Windows, la suite 

bureautique Office, ainsi que les solutions de messagerie Exchange ; 

- Les solutions de sécurité : Symantec (entreprise filiale du groupe Broadcom) Kaspersky, 

TrendMicro, F5 et Fortinet ; 

- Les solutions de virtualisation : VMware (entreprise filiale du groupe Broadcom), 

Nutanix, Microsoft et Citrix ; 

- Les solutions de sauvegarde : Veritas, Dell Technologies et Veeam. 

 De services associés : contrat de maintenance, déploiement, paramétrage, 

configuration, migration et expertise réseau. 
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 2-   Chiffres clés et faits marquants du premier semestre 2026  

 

2.1. Chiffres clés 

 

Au 30 juin 2026, Microdata a réalisé un chiffre d’affaires de 845,8 millions de dirhams, en hausse 
de 67,78% par rapport au premier semestre 2025, atteignant ainsi un nouveau sommet 
historique. 

Cette performance a été portée par la dynamique soutenue de l’activité commerciale ainsi que 
par l’exécution de plusieurs contrats importants. Le premier semestre 2026 a notamment 
bénéficié du déploiement partiel d’un contrat majeur, dont la contribution représente une part 
significative de la progression du chiffre d’affaires enregistrée au cours de la période. 

Le résultat d’exploitation a également progressé de 23,94 % par rapport au premier semestre 
2025, pour s’établir à 87,5 millions de dirhams. 

Le résultat net affiche, pour sa part, une hausse de 21,22 %, atteignant 59,4 millions de dirhams 
au terme du premier semestre 2026. 

Il convient de signaler que Microdata ne consolide toujours pas sa filiale DGSM, compte tenu du 
caractère non significatif de ses principaux indicateurs financiers. Au 30 juin 2026, le chiffre 
d’affaires semestriel de DGSM représente environ 0,35% de celui de Microdata, tandis que son 
résultat net semestriel équivaut à environ 3,2% de celui de Microdata.  

Dans les prochains jours, un communiqué financier complémentaire sera publié afin d’informer 
la communauté des investisseurs de Microdata de la mise à disposition de son rapport financier 
semestriel au titre du premier semestre de l’exercice 2026. 
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2.2. Faits marquants : 

L’activité de Microdata au cours du premier semestre 2026 a été marquée par les principaux 
faits suivants : 

 
1) La poursuite d’une dynamique commerciale soutenue et l’exécution de plusieurs contrats 

importants ont permis à Microdata de porter son chiffre d’affaires à un nouveau sommet 
historique ; 

2) Le semestre a notamment bénéficié du déploiement partiel d’un contrat majeur, lequel a 
contribué de manière significative à la forte progression du chiffre d’affaires ; 

3) Le résultat d’exploitation a progressé de 23,94 %, principalement sous l’effet de la croissance 
de l’activité ; 

4) Le résultat net s’est accru de 21,22 %, pour atteindre 59,4 millions de dirhams. 
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3- Per s pec t i ve s   

 

3.1. Court terme  

 Dans un environnement économique toujours marqué par des arbitrages 

budgétaires, les entreprises et les administrations continuent néanmoins de 

privilégier les projets informatiques à forte valeur ajoutée, notamment dans les 

domaines du stockage, de la gestion et de la sécurisation des données, du cloud et de 

la modernisation des infrastructures. 

 À court terme, Microdata entend poursuivre le déploiement et la facturation des 

projets en cours ainsi que des contrats récemment remportés, dont certains 

présentent une importance significative. 

 Forte de sa position de leader sur le marché marocain des infrastructures 

informatiques, de la solidité de son portefeuille d’affaires et de la qualité de ses 

partenariats technologiques, Microdata estime être bien positionnée pour 

continuer à bénéficier des opportunités offertes par le marché. 

 

3.2. Moyen terme  

 L’essor de l’intelligence artificielle devrait entraîner une augmentation importante            

des besoins en infrastructures de calcul, de stockage, de gestion des données, de 

cybersécurité et de cloud hybride. Cette évolution devrait constituer un nouveau 

relais de croissance pour Microdata, compte tenu de son expertise historique dans 

la conception, l’intégration et le déploiement d’infrastructures informatiques 

complexes. 

 Microdata entend accompagner ses clients dans la préparation et la mise en œuvre 

de leurs nouveaux projets liés à l’intelligence artificielle, en leur proposant les 

infrastructures, les plateformes de données, les solutions de sécurité et les services 

nécessaires à leur déploiement. 

 La société poursuivra également l’élargissement de son portefeuille de produits et 

de services, notamment dans les domaines de la cybersécurité, du cloud et des 

services managés. Cette évolution vise à répondre de manière plus globale aux 

besoins des clients, à renforcer la valeur ajoutée des solutions proposées et à 

développer progressivement des activités génératrices de revenus récurrents. 

 Parallèlement, Microdata continuera à renforcer et à diversifier son écosystème de 

partenaires technologiques et de compétences spécialisées. Cet élargissement 

permettra à la société de se positionner sur des projets d’envergure nécessitant la 

mobilisation de plusieurs expertises, ainsi que sur de nouvelles technologies ou de 

nouveaux segments de marché sur lesquels elle n’était pas historiquement présente. 

 Dans cette perspective, Microdata entend consolider ses alliances stratégiques avec 

les principaux acteurs technologiques mondiaux, notamment Microsoft, Dell 

Technologies, Lenovo et Nutanix, tout en nouant de nouvelles collaborations 

susceptibles de compléter ses expertises et d’enrichir son offre. 
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3.3. Long terme  

 

 

 À plus long terme, Microdata ambitionne de conforter sa position de partenaire      

technologique de référence auprès des grands comptes, des administrations 

publiques et des PME structurées, en les accompagnant dans leurs projets de 

transformation numérique et d’intelligence artificielle. 

 La société poursuivra l’intégration progressive des nouvelles technologies dans son 

offre, avec pour objectif de maintenir son expertise en adéquation avec l’évolution 

des besoins de ses clients et de soutenir une trajectoire de croissance durable et 

rentable. 
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ANNEXE 1 A: Bilan Microdata 
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ANNEXE B : Compte de produits et charges Microdata 
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ANNEXE C : Etat des Soldes de Gestion (ESG) de Microdata 
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ANNEXE D : Tableau de Financement de Microdata 
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ANNEXE E : Tableau de variation des Capitaux propres de Microdata 
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ANNEXE F : Attestation des Commissaires aux Comptes  
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